
INFORMAČNÝ LIST PREDMETU

Kód predmetu: 29000276 Názov predmetu: EkF-2.Anglický jazyk II.
Druh, rozsah a metóda vzdelávacích činností:
Forma výučby: Seminár
Odporúčaný rozsah výučby (v hodinách):
Denná forma štúdia (hodiny za týždeň): 2
Externá forma štúdia (hodiny za semester): 26
Metóda štúdia:

Vysoká škola:  Technická univerzita v Košiciach

Fakulta:  Ekonomická fakulta

Pracovisko:  Katedra ekonómie

Počet kreditov: 3

Odporúčaný semester štúdia: LS
Odporúčaný

semester
Študijný program

Stupeň

štúdia
Metóda štúdia

Jazyk, ktorého znalosť je potrebná na absolvovanie predmetu:

Odporúčaná literatúra:
Cotton, D., Falvey, D., Kent, S.: Market Leader, Pre-intermediate, Pearson Longman, 2010.

Výsledky vzdelávania:
Získavanie ďalších jazykových, sociálnych a interkultúrnych kompetencií zameraných na oblasť obchodu a pracovného
prostredia v rámci štyroch jazykových zručností – počúvania s porozumením, rozprávania, čítania s porozumením a písania.
Nadobudnutie jazykových kompetencií v oblasti kariéry – žiadosť o zamestnanie, životopis, pohovor na výberovom konaní.
Osvojenie základnej komunikačnej stratégie v obchodnej korešpondencii. Vybudovanie, rozvinutie a upevnenie si základného
gramatického systému a základnej odbornej slovnej zásoby v oblasti ekonómie.

Podmienky na absolvovanie predmetu:
Spôsob hodnotenia a skončenia štúdia predmetu: Zápočet a skúška
Priebežné hodnotenie (PH): Študent prospeje v PH a získa zápočet, keď splní podmienku získať min. 21% z 40%.
Zápočet
Záverečné hodnotenie (ZH): Študent prospeje v ZH a úspešne vykoná skúšku, keď splní podmienku získať min. 31% z 60%.
skúška
Celkové hodnotenie: CH je suma hodnotení získaných študentom za hodnotené obdobie. Celkový výsledok sa stanoví v
súlade s vnútornými predpismi TUKE. (študijný poriadok, vnútorný predpis zásady doktorandského štúdia)

Podmieňujúce predmety:

Poznámky: Podmienka: udelený klasifikovaný zápočet z predmetu EkF-2.Anglický jazyk I

predmet sa poskytuje len v letnom semestri

Stručná osnova predmetu:
Zvládanie stresu na pracovisku
Diskutovanie a argumentácia
Organizovanie firemných večierkov a konferencií
Zoznamovanie, networking
Nadväzovanie nových obchodných vzťahov
Začiatky v podnikaní
Číselné vyjadrenia a štatistické údaje
Marketing
Obchodné telefonovanie a získavanie potrebných údajov
Plánovanie
Argumentácia na obchodných stretnutiach

Stupeň štúdia:

Hodnotenie predmetov:
Celkový počet hodnotených študentov: 249
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Dátum poslednej zmeny: 01.09.2021

Vyučujúci:
Mgr. Eva Kaščáková, PhD.
Mgr. Andrea Fedorová

Schválil: Mgr. Eva Kaščáková, PhD.


